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Prenumerera - Tipsa en van - Var hemsida

Fortsatt stort intresse for
foretagsaffarer

2015 blev pa manga satt ett rekordar for Lania. Aldrig tidigare har
vi haft s& manga foretagsaffarer och aldrig tidigare har det
samlade forsaljningsvardet blivit sa hogt. Och intresset for
foretagsaffarer har inte mattats av, tvartom. Féretagsaffarerna
fortsatter med god fart, 2016 ser ut att bli annu ett rekordar.

— Den radande konjunkturen med hog efterfragan och lagt
rantelage bidrar givetuvis till stort intresse for investeringar, sager
Lennart Stenman, Lanias VD. Och for Lanias del spelar det
naturligtvis roll att vi varit i branschen lange och att vi har rykte om
oss att vara seridsa och kunniga.

— Trygghet, erfarenhet, branschkannedom och lokala kontakter, ar
nagra parametrar som vager tungt nar man bestammer sig for
foretagsmaéklare, fortsatter Lennart Stenman. Aven om den ena
foretagsoverlatelsen inte ar den andra lik, sa drar vi givetvis nytta
av den kunskap och erfarenhet som vi under arens lopp samlat hos
Lania.

Hoésten kommer att bli spannande. Utredningen om agarskiften i
famansforetag skulle ha kommit med sina forslag senast 1
september 2016. Darav blev intet. Utredningen, som har till uppgift
att se 6ver regler om gransbelopp och skattesatser, har fatt utokad
tid till 1 november i ar. Utredningens direktiv var att "begrénsa
moéjligheterna till inkomstomvandling”.

Det ar ingen djarv prognos att utredningens férslag till nya
skatteregler for famansforetagare blir till det sdmre. Detta kan
mojligen vara ett skal att inte vanta med en patankt
foretagsforsaljning.

Vill du salja foretaget —

se till att anlita hjalp

Funderar du pa att sélja ditt foretag sa stalls du infor manga svara
fragor. Det ar ofta en gigantisk utmaning. Kanske ar foretaget ditt
livsverk, och att sélja det gor du bara en gang i livet.

Det basta radet du kan fa ar att se till att du tar hjalp av nagon
som har erfarenhet av foretagsoverlatelser — en van och erfaren
foretagsmaklare.

Att sélja ett foretag kraver en projektledare, nagon som haller
ihop hela affaren. Det ar har foretagsmaklaren kommer in i bilden.
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Foretagsmaklaren leder projektet fran start till mal. Han eller hon
tar kontakt med tankbara kdpare, vet hur man undviker
fallgroparna langs vagen och vet i vilka situationer annan
experthjalp ska kallas in. Du som agare kan under tiden fortsatta
att driva ditt foretag.

Inom Lania féljer vi en val beprévad metod for
foretagsoverlatelser, LaniaMetoden. Vi sammanstaller ett bra
presentationsmaterial om féretaget, vi marknadsfor ditt foretag till
ratt malgrupp och vi ar med vid diskussioner och forhandlingar. Vi
skriver ett korrekt kdpeavtal och vi ser till att affaren genomférs
korrekt och med all dokumentation. Vart strukturerade arbete
innebar trygghet och sakerhet for bade kdpare och saljare.

Kontakta oss sa kan du lugnt vaga slappa fortdjningarna.

Vara kontor

Stall fragorna - vi har
svaren

Det finns valdigt manga fragor att stélla sig nar man funderar pa att
sélja sitt foretag. Hur gar det egentligen till att sélja ett foretag? Vad
ska jag borja med? Vad kan jag rakna med att fa betalt? Hur tar jag
reda pa det mest vasentliga?

Pa Lania gor vi ingenting annat an sysslar med
foretagsoverlatelser och det har vi gjort varje dag i 6ver 25 ar. Vi
har med andra ord samlat pa oss en hel del erfarenhet. Vi har
sammanstallt nagra av de vanligaste fragorna, och naturligtvis
aven svaren, pa var hemsida.

Forstaelse, kunskap och erfarenhet ar nagra av de mest centrala
framgangsfaktorerna i en féretagsaffar. Vi vill genom fragorna och
svaren bidra till att 6ka forstaelsen och kunskapen, kanske hittar du
svaren pa dina fragor.

Alla fragor far trots allt inte plats i samlingen och ibland vill man ha
nagon att diskutera narmare med. D& ar du varmt valkommen att
kontakta narmaste Laniamaklare.

Ta reda pa mer om foretagsaffarer!

Fragor och svar

Manadens tips!!

Skapa en bra foretagsaffar.

For att 6ka mojligheterna till en lyckad forsaljning av ditt féretag vill
vi ge nagra tips som underlattar en affar eller gor att du kan fa
battre betalt. Sa har kan du anpassa ditt foretag sa att det ar klart
nar forsaljningsprocessen startar.

* Forsok att salja foretaget efter en period nar foretaget gatt bra.
Kopare tittar garna bakat.

* Delegera uppgifter sa att inte agarfamiljen skoter allt vasentligt pa
féretaget.

» Se till att ha skriftliga avtal med kunder och leverantérer i s& hog
grad som majligt.

* Ta bort udda poster i bade resultat- och balansrakning. Inga
frammande intakter eller kostnader och inga travhastar i
balansrakningen. Inga lan fran agarna. Istallet rensat och klart.

* Forsok att ha modern utrustning och inventarier. Sluta inte med
normala investeringar.

» Ordning och reda. Skriftliga anstallningsavtal for alla
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medarbetare, aktuella inventarielistor, hyreskontrakt, etc.

* Ta fram lamplig statistik. Vilka ar de 10 stérsta kunderna? De
storsta 10 produkterna?

« Se till att ha aktiebok och samtliga aktiebrev uppdaterade.

Lania Lania Orebro

Valkommen till Lania Orebro. Vi &r Din lokala foretagsmaklare med
ett nationellt natverk via vara kollegor runt om i landet. Det innebar
att vi enkelt kan hitta bade kdpare och saljare i hela landet.

Kontakta oss for en diskussion da var uppgift ar att vara din
samarbetspartner och radgivare for en sund foretagsaffar.

» Jan Jonsson, 076 - 801 60 67, jan.jonsson@lania.se
+ Mikael Vestergard, 076-180 10 85, mikael.vestergard@lania.se

Bettorpsgatan 10, 703 69 Orebro Tel 019-32 32 33

Lania Orebro>>

Lania Foretagsformedling

www.lania.se | nyhetsbrev@lania.se | Kontakta oss

Vill du avsluta dina prenumeration av Lanianytt? Avregistrera dig har.
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