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Prenumerera - Tipsa en van - Var hemsida

Olle ska salja sitt livsverk

Vi pa Lania traffar ofta féretagare som funderar pa att salja sitt
foretag. Har ar ett typiskt exempel pa hur det kan se ut.

Olle har ett féretag som géar bra. Foretaget tillverkar
egenutvecklade produkter, har 25 anstallda och omsatter ca 25
miljoner med hygglig vinst, bolaget har ett resultat pa ca tre
miljoner varje ar. Ungeféar sa har det varit de senaste aren, Olles
Produkter AB ar ett stabilt foretag utan stora svangningar i
omsattning eller resultat. En och annan kund har férsvunnit genom
aren, men de har ersatts med nya kunder. Olle menar att man har
en bra maskinpark, kanske inte det allra senaste, men a andra
sidan ar maskinparken betald. Bolaget har inga lan och
maskinerna har laga bokférda varden.

- Har finns stora overvarden, sager Olle. Bolaget gar som taget, sa
nar jag saljer vill ja ha bra betalt!

- Ja det forstar jag, sager Lania-maklaren, och vad menar du med
bra betalt?

- Ja minst 15 miljoner, annars saljer jag inte.

- 15 miljoner kanske later lite hogt med tanke pa resultatet, men lat
oss gora en vardering!

Ja ungefar sa kan det lata i ett forsta resonemang om en
féretagsforsaljning. Ska Olle ge uppdraget till Lania? Och vem
bestammer priset?

Om Olle later Lania ta hand om uppdraget far han en erfaren
maklare med utbildning och stdd fran en stor organisation.
Maklaren tar hand om uppdraget efter utarbetade metoder och
Olles bolag hamnar hos en valkand och etablerad méaklarkedja dit
manga kodpare vander sig.

Men priset da? Olle vill ha bra betalt! Ja, Olle vill ha bra betalt,
kanske mer @n vad som ar ett rimligt marknadspris, och da blir det
oftast ingen affar, for det finns tyvarr en liten hake, Olle kan inte
bestdmma priset sjalv. Det maste finnas en kdpare som vill betala.
Marknaden bestammer. Med en professionell Lania-maklares hjalp
far man ut basta maéjliga marknadspris, och det blir affar och bada
parter ar nojda.

Tank pa att det tar tid att salja ett foretag, det ar inte gjorti en
handvandning. Rakna med minst sex manader, ibland kan det ta
langre tid. Och efter férsaljningen kanske saljaren maste vara kvar i
foretaget under nagot eller ett par ar. Sa planerar du att vara fri fran
foretaget for att géra vad du vill, da ar ett gott rad att starta
férsaljningsprocessen i tid. Hor darfor garna av dig idag till din
lokala Lania-maklare for ett forutsattningslost och kostnadsfritt
forsta moéte om ditt foretag.
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Valkommen till Lania! Till bra foretag hittar vi en bra képare!

Lanias foretagsmaklare

Prisdifferentiering okar
vinsten - nagot for dig?

Vissa kunder ar villiga att betala mera fér samma vara an andra.
Naja, nastan samma vara i alla fall, nagon liten extra funktion far
det vara pa den dyrare varianten. Sa ar det och manga
framgangsrika foretag utnyttjar detta i sin prisstrategi. Har en extra

"super”, "ultra” eller "premium” variant. Till ett hogre pris sa klart.
Det kanske du ocksa kan géra?

Var fortrogne entreprendr Casten von Otter har skrivit en mycket
intressant artikel om prisdifferentiering pa sin blogg. Vi hanvisar
garna till hans utmarkta text dar du far flera goda rdd om
prissattning. Det ar en fraga som manga foretagare borde agna
mera uppmarksamhet. Las och begrunda!

Prisdifferentiering héjer vinsten - 6 tips

Tio tankar om ett
foretags varde

Visst ar det sa att foretagsvardering ar en subjektiv hantering. Det
finns ingen objektiv sanning nar det galler ett féretags
marknadsvarde. Men ofta finns det manga uppfattningar. Nedan ar
nagra intressanta asikter vi hért genom aren. Ta dem fér vad de ar,
det ar inte alldeles sakert att de ar sanna!

"Vardet ar fem ganger vinsten.”

"Revisorn sa att priset var for hogt.”

’Jag maste ha 5 mille det ar ju min pension!”

"Revisorn sa att priset var for lagt.”

"Foretagets varde ar tre ganger vinsten.”

"En tredjedel av omséattningen!”

"Grannen fick mer for sitt foretag.”

’Och sa ska jag ha betalt for goodwillen!”

"OK, varderingen plus kassan!”

"EBITDA ganger fyral”

Ratt kopeskilling

Naval, vad ar da ratt varde, ratt kopeskilling? Om du begar en hdg
kopeskilling som inte gar att motivera pa ett rimligt satt ar risken
stor att det inte blir nagon affar. For att ga i mal behover du turen
att hitta en rik och lite okunnig képare. Skulle koparen fraga
banken om finansiering eller sin revisor om rad ar det stor risk att
affaren spricker. Under tiden kan i varsta fall andra seriésa
intressenter hoppa av diskussionerna.

Vi rekommenderar inte att du kalkylerar med tur i affarer. Du
behodver en professionell vardering, da har du underlag for en

konstruktiv diskussion om priset. Och mycket battre forutsattningar
for en bra affar.
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Manadens tips!!

Gor sa har for att underlatta en foretagsaffar!

Det finns manga fallgropar och hinder for foretagsaffarer. Det mest
centrala ar att man som séljare maste vara mentalt och
kanslomassigt redo. Foretaget ska ocksa vara forberett for en
férsaljning genom att all viktig information finns tillganglig och
sammanstalld (bokféring, avtal, budget, kunder, personal,
inventarier, varulager, organisation och struktur etc.) for kdparen.

Det ska vara Iatt att analysera och genomlysa féretaget for
koparen. Alla rorelseframmande tillgangar eller verksamheter ska
vara separerade och avyttrade innan saljprocessen paborjas.

En relevant och objektiv vardering underlattar alltid affaren.

Ga in pa var hemsida www.lania.se. Dar hittar du fler rad och tips
under "Fragor & Svar”.

Fragor & Svar

Lania Stockholm

Pa vart regionkontor i Solna ar vi flera foretagsmaklare som verkar
over hela stockholmsomradet. Vi finns aven pa plats i Sodertalje.
Kontakta oss garna med dina fragor kring foretagséverlatelser eller
foretagsvarderingar.

Lania Stockholm, Solna torg 19 5tr, 171 45 Solna
Tel: 08-23 06 50

* Erik Toll 070-728 76 28, erik.toll@lania.se
* Claes Trozelli 070-550 77 44, claes.trozelli@lania.se
* Lars-Ove Nyrén 08-449 25 65, lars.nyren@lania.se

* Michael Gustavsson 070-225 82 34,

michael.gustavsson@lania.se
» Michael Karlsson 073-650 74 87, michael.karlsson@lania.se

Lania Stockholm>>

Lania Foretagsformedling

www.lania.se | nyhetsbrev@lania.se | Kontakta oss

Vill du avsluta dina prenumeration av Lanianytt? Avregistrera dig har.
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